SmartCamp
Besser & einfacher

Verkaufen

Sie sind das Gesicht Ihres Unternehmens? Sie stehen im
Strom? Der Verkauf ist Ihre Leidenschaft? Dann wissen Si
zuerst einmal sich selbst gut «verkaufen» miissen. Aber waru
das? Keine Angst: Keine Schulbank mehr! Wir zeigen Ihnen im

wo der Schuh driickt.

Fiir Macherinnen und Macher

Die Verkdufer/-innen sind die Macher und das Gesicht

der Firma. Sie stellen Kontakt zu moglichen Kunden

her, sind Netzwerker und riicken das Produkt oder die

Dienstleistung ins rechte Licht. Verkdufer/-innen wis-

sen tiber ihre Kunden am besten Bescheid. Sie sind An-

sprechpartner fiir verschiedenste Anliegen, Berater und

Sparringpartner.

- Sie sind Kontaktfreudig,

- begeisterungsfihig,

- 16sungsorientiert,

- kommunikativ und kénnen die Anliegen des Kunden
sehr gut erfassen.

Verkdufer/-innen tragen einen wesentlichen Beitrag zum
Erfolg und Reputation einer Firma bei.

Nutzen der Ausbildung

Wollen Sie im digitalen Zeitalter mit analogen Trainings
und direkten Anwendungen im eigenen Berufsalltag all
Thre Sinne schirfen? Sind Sie motiviert, [hre Persénlich-
keit auf spielerisch inspirierende Art und Weise zu prii-
fen, zu stirken und zu entwickeln? Suchen Sie den pro-
fessionellen Kontakt mit Gleichgesinnten und solchen,
die Sie zu neuen Ufern fithren und zu entziickten Ein-
sichten verfithren kénnen?
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Zielgruppen Sie sind als Unternehmer/-in, als Spezialist/-in im Leitungsteam oder als Solist/-in mit
Verkaufsaufgaben stark gefordert. Eigeninitiative, Kreativitit und soziale Intelligenz
sind in Ihrer tiglichen Arbeit mehr denn je gefragt und werden in Zukunft noch stir-
ker eingefordert.

Voraussetzung fiir Sie sind bereit, IThr heutiges Tun und Handeln offen zu hinterfragen.

die Teilnahme Sie sind bereit, sich im SmartCamp so gut es geht auf neue Verhaltensweisen

einzulassen.

Sie sind bereit, ein anderes Agieren fiir méglich zu halten und auf dessen
Tauglichkeit zu testen.

Sie sind bereit, zu staunen und zu wagen.

Sind Sie bereit rund 50 Lehr- und Ubungsstunden zu investieren?

Bildungsziele Unser gemeinsames Ziel ist [hr Nutzen:
Hohe soziale Intelligenz
Verhandeln will gelernt sein
Das Gespiir fiir Bediirfnisse
Der Mehrwert fiir Thre Kundschaft
Aufbau und Methodik Das SmartCamp besteht aus intensiven handlungsorientierten Trainingsblocken auch
mal «draussen» im Markt sowie aus Anwendungsphasen im eigenen Unternehmen. Im
Zentrum stehen Praxisbeispiele und der Erfahrungsaustausch, wie Sie die Methoden in
Thren Verkaufsalltag tibertragen kénnen.
Kick-off an ausgew. Sales-Point Abschluss-Projektprasentationen
‘ Zeitraum Smart Camp: wahrend ca. 2 Monate ‘ _
Durchfiihrung > »> > - >
Learning in Action Learning in Action Learning in Action Learning in Action Learning in Action
Block 1 Block 2 Block 3 Block 4 Block 5 Block 6
Simulation — Coaching — Simulation
g Kick-Off an Sales Beraten mit Hel_z - Mx Salgs Praxis Zwischen‘halt «my e e [
© Point (je nach TN) Verkaufen mit A Session «im Verkauf sales project» wo ZRM Ziircher Kurz-Video-Erfolgs
1= Freude (Emot.arbeit) «live» stehe ich? Ressourcenmodell Botschaft.der.TN
E Definieren der «my Live-Anwendung fiir Learnings & Special Challenge flr meine (neue) «mein Sales-
[&) sales Mission & Umschaltmethode in Feedback «my sales skills» Rl T WeiEu? Projekt nach 2
o Ziele» Europa-Allee Praxishalbtag vom Verkaufs- Monaten»
o i " Trainer «im Feld =
@ posimmen der  Startamysalessiills -y 06 Project Gt Analyse & PR EESD
Massnahmen fiir Massnahmen» mit Netzwerk Pfi . L " aus den jew. Sales-
«my sales project» V-Trainer elzwerk Fliege derung im Verkauf) eamme:t::;s «my TN-Bereichen
Recherche & Org. Check der Weitere Vertiefung &  Direkt-Trainings mit Shoppings» inkl. Wie geht es weiter
der entsprechenden organisierten Training V-Trainer fiir »my indiv. Fokustraining mit unserer
Lernmedien Lemmedien «my sales skills» sales skills» Verkauf SmartCamp Klasse?
H A Umsetzen der neuen Durchfiihren eines Organisation «Special =~ ZRM-Haltungsziele &
Learn I ng O;?r.aili:is!a«;mz S:slis' Sales-Skills in Myst. Shoppings im Guest zum Abschluss weiterf. «my sales
in Action 9 Emotionsarbeit eigenen Salesbereich Block 6 skills»
Weiterf. Evaluation Umsetzen & Uben der hfEsiehh Vorbereiten Vorbereiten der
Lernmedien & Massn. Sales-Skills aus DL Gy Prasentation «my Kurzvideobotschaft
Planung »my sales» Block 2 sales skills» sales project» «mein Sales-Projekt»
Ort KV Business School Ziirich oder WKS KV Bildung in Bern
Preis CHF 3850.-

skilltrainer.ch/smartcamp
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kv business school
zurich

mein bildungspartner.

WKS:

KvBildung @


https://www.kvz-weiterbildung.ch/smartcamps
http://www.wksbern.ch

