kv business school
zurich

mein bildungspartner.

Verkaufsfachleute verkir zt, mit Vorbildung (70% Online)

Eidg. Fachausweis

Verkaufsfachleute sind gefragte Spezialist/-innen, welche in den Bereichen Verkauf, Marketing, Direct
Marketing, Online Marketing, Public Relations oder Werbung / Marketingkommunikation tétig sind.

Dieser Lehrgang besteht aus 70% Online-Unterricht, 20% im Présenzunterricht und 10%
Selbstlerneinheiten.

Kurzbeschrieb Neben theoreti schem Grundlagenwissen setzen wir auf einen sehr hohen Praxisbezug. Unser
Bildungsangebot ist ausgerichtet fir Studierende, welche bereitsim Marketing oder Verkauf tétig sind
und ihre Fachkompetenz festigen und vertiefen wollen.

Online Lehrgang mit Selbstlern- und Prasenzeinheiten

Der Lehrgang findet zu 70% Online (Fernunterricht) und 20% im Présenzunterricht statt. 10% der
Unterrichtszeit nutzen die Studierenden in Selbstlerneinheiten.

Der Prasenzunterricht findet rotierend an den Standorten Zirich, Aarau, Basel, Bern und Luzern statt.

Sie wéahlen bewusst einen Lehrgang mit eéinem hohen Anteil an Online-Unterricht aus. Sie profitieren
dabei von mehr oOrtlicher und zeitlicher Flexibilitét. Der Lehrgang wird in Kooperation mit den KV -
Schulen aus Aarau, Basel, Bern, Luzern und Zirich durchgefiihrt. Die Online-Sequenzen werden
gemeinsam von den Expertenteams der verschiedenen Standorte gestaltet und durchgefiihrt. Damit
profitieren Sie von einem sehr dynamischen und umfassenden Fachwissen und werden optimal auf die
Eidgendssischen Priifungen vorbereitet.

Aufbau Marketing-/Verkaufsfachleute Online M odell

. - kv bildungsgruppe
Online Unterrichtsmodell schweiz

Marketing- und Verkaufsfachleute

Stufe 1 Stufe 2 Stufe 3

MFL und VFL
gemeinsam

MFL und VFL
gemeinsam

MFL und VFL getrennt
Vertiefungsrichtungen

1 Unterrichtsabend
pro Woche online und
Samstag vor Ort*

2 Unterrichtsabende
pro Woche online

2 Unterrichtsabende
pro Woche online

Selbststudium
Biicher und Ubungen
auf Plattform

Selbststudium
Biicher und Ubungen
auf Plattform

Selbststudium
Biicher und Ubungen
auf Plattform
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KV Bildungsgruppe
Zertifikat

Selbstlerneinheiten

in jeder Schule
Ort noch offen.
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Semesterpriifung

Regionaler Kick-off
Intensiv-Priifungstraining schriftlich

(Aarau, Basel, Bern, Luzern, Ziirich)
Intensiv-Priifungstraining miindlich

Einstieg fur Sachbear-
beiter/-in Marketing
und Verkauf edupool.ch
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Legende: Unterricht:

P =Prasenzunterricht Dienstag und Donnerstag Online

O =Online *Samstag Prasenz max. 5 Lekt. nur im 3. Semester, Ort rotierend: Aarau, Basel, Bern, Luzern oder Zirich
Zielgruppen Sie sind in den Bereichen Verkauf-Aussendienst, Verkauf-Innendienst, Marketing oder Key-Account

Management tatig. Sie mdchten die Marketing-/V erkaufsleitung oder Geschaftsleitung in ihren Aufgaben
sinnvoll und zielfiihrend unterstiitzen oder selbststdndig einen Teilbereich im Verkauf verantworten.




Berufsbild

Verkaufsfachleute finden al's kaufmannische Flihrungskréfte der mittleren Kaderstufe ein breites
Tétigkeitsgebiet im Detailhandel, in Industrie- und Gewerbebetrieben, in Dienstleistungsunternehmen
wie Banken, Versicherungen, Telekommunikation und Tourismus.

Die Auseinandersetzung mit sich sténdig &ndernden Mérkten ist eine Herausforderung und erfordert
Anpassung und grossen personlichen Einsatz, bietet aber auch grosse Chancen, sich in diesem Umfeld
erfolgreich zu bewegen.

Webcode MFVL
Kompetenzstufe
Dauer 2 Semester
Lernort Online und Bildungszentrum Sihlpost ZH, KV Luzern, KV Basel, WKS Bern, KV Aarau
Preis Betrag CHF
Kurskosten 9'060.—
MeineL ernbox ( ) 930.—
Gesamtpreis 9'990.—-
Bundessubventionen* —4'995.—
Effektive Kurskosten 4'995.—
n BUNDESBEITRAG
*Bei diesem Lehrgang profitieren Sie von Bundessubventionen in Héhe von bis zu 50 % auf Kurs- und
Lehrmittelkosten. Dies gilt nur, wenn Sie zur eidg. Prufung antreten. Die KV Business School Zirich
stellt IThnen den reguléren Preisin Rechnung. Sie beantragen die Riickerstattung nach absolvierter eidg.
Prifung direkt beim Bund.
Ratenzahlung
Standardmaéssig erhalten Sie pro Semester eine Rechnung. Auf Wunsch kdnnen Sie die
Semesterrechnungen in jewells 3 Raten bezahlen. Bei Ratenzahlung wird eine Gebihr vonCHF 45.—
pro Semester verrechnet. Beachten Sie dazu unsere '
Preisinfo Die externen Priifungsgebihren sind auf der Webseite des Prifungstragers publiziert.
Anschluss Der eidg. Fachausweis «V erkaufsfachleute» ist in der Praxis anerkannt und geschétzt. Zudem berechtigt

er Sie zur Teilnahme an den Prifungen zum/zur und



https://www.kv-business-school.ch/kompetenzstufen
https://www.kv-business-school.ch/meinelernbox
https://www.kv-business-school.ch/node/425
https://www.kv-business-school.ch/sites/default/files/2022-02/2022_01_01_Umgang mit Raten.pdf
https://suxxess.org/
https://www.kv-business-school.ch/node/284
https://www.kv-business-school.ch/node/290
https://www.kv-business-school.ch/node/290

Themen

1. Semester

¢ Selbst- und Projektmanagement
¢ Anaysen vornehmen

e Marktleistungen realisieren

e Kommunikation gestalten

« Disgtribution gestalten

2. Semester (Vertiefung Verkaufsfachleute)
Verkaufsaktivitéten planen und Verkauf sprozesse betreuen
Verkaufsprozesse administrativ sicherstellen
Verkaufsinteraktion umsetzen

Intensiv-Pr ifungstraining der KV Bildungsgruppe
o AlsTeil der KV Bildungsgruppe bieten wir Ihnen die Méglichkeit, an einem Intensiv-
Prifungstraining (im Preisinklusive) teilzunehmen:

Methodik

Der Lehrgang findet zu 70% Online (Fernunterricht), zu 20% im Préasenzunterricht und zu 10% in
Form von Selbstlerneinheiten statt. Der Prasenzunterricht findet rotierend an den Standorten Aarau,
Basel, Bern, Luzern und Zurich statt.

Sie bringen fir diesen Lehrgang Ihr eigenes Notebook mit, das ein wichtiges Werkzeug sowohl im

Online- wie auch im ergénzenden Prasentunterricht ist. (BY OD: Bring Y our Own Device)

e Sie nutzen fir beide Unterrichtsformen unseren digitalen ,, Campus"*. Diesist ein speziell fir uns
angepasstes L ernmanagement-System.

o Siefinden dort jederzeit und ortsunabhangig die Unterrichtsunterlagen und alle nétigen Informationen
in digitaler Form. Wir streben damit einen weitgehend papierlosen und umweltschonenden Unterricht
an.

¢ Sie kénnen dank E-Booksin der Regel auch jederzeit auf Ihre Lehrmittel zugreifen.

o Sie erhaten wahrend Ihrer Weiterbildung kostenlos die Microsoft 365-Anwendungen.

e Sie nutzen im Online-Unterricht Microsoft Teams, welches zum Beispiel fir einzelne
Unterrichtseinheiten, Besprechungen und/oder Gruppenarbeiten eingesetzt wird.

Intensiv-Pr ifungstraining der KV Bildungsgruppe
AlsTeil der KV Bildungsgruppe bieten wir Ihnen die Méglichkeit, kostenlos an einem Intensiv-
Prifungstraining teilzunehmen (siehe auch Video).

Aufbau des L ehrgangs:

Online-Unterricht Grafik-Marketing- V erkaufsfachleute-FA-_0.pdf (78.3 KB)

Vorteile

e Siearbeiten und lernen hauptséchlich digital, ohne dabei auf den perstnlichen Austausch und das
Netzwerk zu verzichten

o Sie sparen Reisezeit und kénnen sich so auch flexibler organisieren

o Sie profitieren von hohen Qualitétsstandards dank gebiindelter Kompetenz aus Aarau, Basel, Bern
Luzern und Zdrich.

¢ Sie bauen sich ein Netzwerk mit Teilnehmenden aus der ganzen Deutschschweiz auf.

Bildungsziele

Mit diesem Bildungsgang erwerben Sie alle notwendigen Kenntnisse fur die Spezialisierung im Verkauf.
Sie erhalten die Grundlagen, um qualifizierte Aufgaben selbststdndig ausiiben zu kénnen, und Sie legen
die Basisfir eine Karriere im Verkauf oder Marketing.



https://www.youtube.com/watch?v=8FvgvjBzaCA&t=4s
https://www.kv-business-school.ch/sites/default/files/2023-05/Online-Unterricht Grafik-Marketing- Verkaufsfachleute-FA-_0.pdf

Voraussetzungen Wir empfehlen:
o MarKom-Zertifikat oder
o Abschluss Sachbearbeiter Marketing & Verkauf edupool oder
o andere branchenanerkannte Abschliisse werden im Einzelfall gepruft
Die Zulassung zur eidg. Priifung erhélt, wer:
o den Nachwels eines eidg. Fahigkeitszeugnisses eines Berufes mit mindestens 3-jéhriger beruflicher
Grundbildung oder
¢ ein Diplom einer staatlich anerkannten Handel smittel schuleoder
e ein Diplom einer staatlich anerkannten mindestens 3-jahrigen Diplommittel schule oder
Fachmittel schule oder
e ein Maturitatszeugnis (alle Profile) besitzt
UND
e biszum Zeitpunkt der Anmeldung an die eidg. Abschlusspriifungen tber mindestens2 Jahre
einschlagige Ber ufspraxisverfigt. Wer den Lehrgang " Sachbearbeiter/-in Marketing und V erkauf,
edupool” oder das "KV-Bildungsgruppe-Zertifikat Marketing und Verkauf" abgeschlossen hat, wird
bereits mit einer Berufspraxis von iiber 15 M onaten zugel assen.
Zur eidg. Prufung wird ebenfalls zugelassen, wer:
e den Nachweis eines eidg. Berufsattests (EBA) eines Berufes mit mindestens 2-jéhriger beruflicher
Grundbildung erbringt
UND
e biszum Zeitpunkt der Anmeldungan die eidg. Abschlussprifungen Uber mindestens3 Jahre
einschlagige Ber ufspraxisverfigt.
Vergleich Ihres Abschlusses auf Europa-Niveau:
Européische Zertifikate fur Schweizer Marketing- und Verkaufsfachleute: Lassen Sie nach lhrem
erfolgreichen Abschluss Ihren eidg. Fachausweis européisch zertifizieren.
Mehr Infos finden Sie hier:
Weitere detaillierte I nfor mationen finden Sie hier:
Prifungstrager Die folgenden Organisationen bilden die Tragerschaft:

Néchstes Startdatum fur Marz 2025 folgt.

Verkaufsfachleute Variante Préasenzunterricht
Details zu dieser Durchfihrungsvariante finden Sie auf der Angebotsausschreibung:

->ZUu


https://www.swissmarketing.ch/it/was-macht-die-emc-3/
https://suxxess.org/Studierende/Verkaufsfachleute
http://www.swissmarketing.ch/
http://www.kfmv.ch/
https://www.kv-business-school.chwww.f-a-i-r.ch
https://www.kv-business-school.ch/school/marketing-und-verkauf/verkaufsfachleute-fuer-markom-oder-sbmv-absolvent-innen-praesenz

Erfahrung und Wissen kombiniert!

Partner

kv bildungsgruppe
schweiz

Beratung

Claudia Frohlich

044 974 30 49
sihlpost@kv-business-school.ch

< w

L ehrgangsleitung

Diane Kindlimann

Lernen Sie diesen Bildungsgang kennen

Nachste | nfoanlasse

Fir Details auf Datum klicken.

¢ Montag, 06. Mai 2024, 18:30, online
e Montag, 24. Juni 2024, 18:30, online
e Montag, 09. September 2024, 18:30, online
¢ Montag, 04. November 2024, 18:30, online

KV Business School Zirich
Bildungszentrum Sihlpost
Sihlpostgasse 2

Postfach

CH-8031 Zurich

T +4144 9743000


https://kvbildung.ch/de
tel:044 974 30 49
mailto:sihlpost@kv-business-school.ch
https://www.kv-business-school.ch/infoanlass/marketingfachleute-verkaufsfachleute-sachbearbeiter-marketing-und-verkauf/node/mo-16
https://www.kv-business-school.ch/infoanlass/marketingfachleute-verkaufsfachleute-sachbearbeiter-marketing-und-verkauf/node/mo-17
https://www.kv-business-school.ch/infoanlass/marketingfachleute-verkaufsfachleute-sachbearbeiter-marketing-und-verkauf/node/mo-18
https://www.kv-business-school.ch/infoanlass/marketingfachleute-verkaufsfachleute-sachbearbeiter-marketing-und-verkauf/node/mo-20

