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Mit eidg. Diplom (Titel europaisch: EQF-Referenzniveau 7/ EM C-Zertifikat Marketing
Director)

Marketingleiter:in

Marketingleiter:innen sind verantwortlich fir die Entwicklung und Umsetzung von Marketingstrategien.
Teilnehmende dieses L ehrgangs erhalten fundierte M ethodenkenntnisse im Analysieren von Méarkten, in
der Ausarbeitung von Strategien sowie in der Fiihrung von Mitarbeitenden.

Kurzbeschrieb Der Lehrgang wird neu wie folgt durchgefiihrt: 35% Online / 35% Online oder Prasenz (Hybrid) / 30%
Prasenz. Sie wahlen ob Sie den Unterricht mit max. 70% Online Anteil oder lieber mit max. 65% vor Ort
besuchen mochten.

Der Lehrgang wird in enger Zusammenarbeit mit der KV Luzern Berufsakademie und dem Zentrum
Bildung, Baden durchgefihrt. Ihr Vorteil: Sie werden von einem sehr gut vernetzten, kompetenten
Dozierenden- und Expertenteam geschult und auf die eidg. Diplomprifung vorbereitet.

Quialifizierte Kaderkréfte bzw. Titelinhaber:innen erbringen den Nachweis, Uber das erforderliche
Fachwissen zu verfiigen, eine Marketing- und V ertriebsabteilung geméss Unternehmensvorgaben
erfolgreich zu fuhren.

Sie erstellen umfassende Marktanalysen und leiten die fUr die eigene Unternehmung relevanten
Schlussfolgerungen ab. Sie sind verantwortlich fir Marketingbudgets und Businesspléane und fuhren die
Marketingabteilung zielorientiert und erfolgreich.

Zielgruppen o Fuhrungskréfte des Marketingbereichs
Webcode MDML
Kompetenzstufe D Experten
Dauer 2 Semester berufsbegleitend (ca. 380 L ektionen)
Lernort Bildungszentrum Sihlpost Zurich, KV Luzern, Zentrum Bildung Baden und Online Unterricht
Preis Betrag CHF
Kurskosten (inkl. interne schriftl. & mundl. Probeprifungen) 14'460.—
MeineL ernbox ( ) 900.—
Gesamtpreis 15'360.—
Bundesbeitrag* —7'680.—
Effektive Kurskosten abzliglich Bundesbeitrag 7'680.—
Preisinfo Intensiv-Pr ifungstrainingsfur die schriftlichen und mundlichen eidg. Prifungen (total 32 Lektionen)

sind nicht im Preis enthalten. Kosten CHF 1'200-, davon werden 50 % vom Bund subventioniert, d.h.
Ihr Nettopreis betrégt CHF 600.- Die Verpflegungs- und Ubernachtungskosten sind von jedem
Teilnehmenden selbst zu begleichen. (Details siehe Rubrik «Alles zum Unterricht»)



https://www.kv-business-school.ch/meinelernbox

Themen

Der Lehrgang beinhaltet ca. 380 L ektionen (35% Online / 35% Online oder Présenz (Hybrid) / 30%
Présenz)
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Ausbildungskonzept Eidg. Dipl. Marketing- und Verkaufsleiter

Lehrgangsstart Vorbereitung schriftliche Priifung Vorbereitung miindlich Priifung
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Prisent Online und Hybrid | Prasent | Online, Hybrid und Prisent | Prisent |
Monat Monat Monat Monat Monat Monat Monat
Oktober Oktober bis Juli Juli August Juli bis September September Oktober
Unterrichtsort [ i Unterrichtszeiten z ingung fiir die Eidg. Priifung
Online Teams, Dienstag 17:45 Uhr bis 21:00 Uhr Wit Eidg. FA MFL oder VFL
Hybrid Donnerstag (der TN wahit frei Prasent- oder Onlineunterricht) 17:45 Uhr bis 21:00 Uhr Min. 3 Jahre Praxis in leitender und/oder objekiverantwortlicher Funktion
Online Teams Samstag 08:00 Uhr bis 11:30 Uhr Ohne Eidg. FAMFL oder VFL
Préasent vor Ort Samstag (3-3 x im Monat in ZH oder LU) 09:00 Uhr bis 13:35 Uhr Min.6 Jahre Praxis, davon 3 Jahre in leitender und/oder objekt-
verantwortiicher Funktion
Unterrichtsform Anzahl Lektionen
355 Oniine / 35% Hybrid / 30% Prasent ca 380

(Hybrid = Freie Wahl, Unterricht Im Schulzimmer und Online)

I ntensiv-Prifungstraining fur die schriftlichen und mindlichen eidg. Prufungen?(siehe A & B in
Grafik)

Das Prufungstraining fir die schriftlichen und mindlichen Prifungen besteht aus jeweils einem
Wochenende, Samstag und Sonntag, mit je 16 L ektionen. Diese beiden Prifungstrainings mit total 32
L ektionen werden separat mit einem Preisvon CHF 1'200.- verrechnet. Auch diese Kosten werden
subventioniert, d.h. Ihr Nettopreis betragt CHF 600.- Die Anmeldung erfolgt vor dem Start zum 1.
Semester.

Das Intensiv-Prifungstraining schriftlich und mindlich findet in Schulungsréumlichkeiten oder Extern
im Seminarhotel statt.

Die Verpflegungs- und Ubernachtungskosten sind von jedem Teilnehmer und jeder Teilnehmerin selbst
zu begleichen. Diese Kosten werden vom Bund nicht subventioniert.

Weitere detaillierte Informationen finden Sie auf der Seite der Priifungsorganisation

Methodik

Wir erganzen die Stéarken des Préasenzunterrichtsmit digitalen L ernformen. So erméglichen wir [hnen
eine grosse L ernflexibiliat.

Der Lehrgang wird 35% Online, 35% Online oder Prasenz (Hybrid) und 30% Présenz durchgefihrt

e Sie bringen flr diesen Lehrgang Ihr eigenes Notebook mit, das ein wichtiges Werkzeug sowohl im
Présenz- wie auch im ergénzenden Onlineunterricht ist. (BY OD: Bring Y our Own Device)

e Sie nutzen fur beide Unterrichtsformen dieL ernplattform der KV Luzern Berufsakademie.

o Siefinden dort jederzeit und ortsunabhangig die Unterrichtsunterlagen und alle nétigen Informationen
in digitaler Form. Wir streben damit einen weitgehend papierlosen und umweltschonenden Unterricht
an.

e Sie kdnnen dank E-Books auch jederzeit auf Ihre Lehrmittel zugreifen.

o Sie erhalten wahrend Ihrer Weiterbildung kostenlos die Micr osoft 365-Anwendungen.

e Sienutzen im Onlineunterricht Microsoft Teams, welches zum Beispiel fir einzelne
Unterrichtseinheiten, Besprechungen und/oder Gruppenarbeiten eingesetzt wird.



https://marketing-education.ch/marketingleiter/
https://marketing-education.ch/marketingleiter/

Stimmen zum o «Einma mehr vielen Dank fiir deine motivierenden Worte. Es war mir ein VVergniigen, von Dir und
Bildungsgang deinem Team unterrichtet zu werden.» (7B. Berisha)
o «lch wollte mich bei dir und dem ganzen Team fir Euren Einsatz bedanken. Ich konnte extrem
profitieren und 80 % vom gelerneten kann ich téglich einsetzen.» (P. Wolf)

Voraussetzungen o Eidg. Fahigkeitszeugnis einer mindestens 3-jahrige Lehre und mindestens 6 Jahre Verkaufs-/
Marketingpraxis, davon 3 Jahre in leitender Funktion oder mit Fachverantwortung (z.B. Objekt- oder
Budget-V erantwortung)

ODER

o Eidg. Fachausweis (z.B. Marketingfachleute oder Technische Kaufleute mit eidg. FA) / Eidg. Diplom
/ HF / FH und mind. 3 Jahre Praxisin leitender Marketingfunktion oder mit Objekt- bzw.
Fachverantwortung

Weitere detaillierte Informationen finden Sie auf der Seite der Prifungsorganisation

Marketingleiter:in mit eidg.

Priafungstrager o

Anmeldung zu den Varianten dieses Bildungsgangs

Dienstag und Donner stag, 17.45 - 21.00 Uhr und Samstag, 09.00 - 14.30 Uhr
Erster Kurstag 17.10.2026

Letzter Kurstag 18.09.2027

Dienstag 17.45 - 21.00 Uhr Onlineunterricht

Donnerstag 17.45 - 21.00 Uhr Online- oder Présenzunterricht (Hybrid in Luzern, Zirich oder Baden)
ca. 2-3 mal im Monat am Samstag 09.00 - 14.30 Uhr Présenzunterricht


https://marketing-education.ch/marketingleiter/
https://marketing-education.ch/marketingleiter/
https://marketing-education.ch/ueber-uns/traegerschaft/

Erfahrung und Wissen kombiniert!

Partner

kviuzern

berufsakademie.

A 7 7
L uc Schleiniger
Beratung

Max Rehder

Lernen Sie diesen Bildungsgang kennen

Nachste | nfoanlasse

Fir Details auf Datum klicken.

e Monday, 22. June 2026, 18:30, online

e Thursday, 27. August 2026, 18:00, online

e Thursday, 27. August 2026, 18:00, Sihlpost

¢ Wednesday, 09. September 2026, 18:00, online
e Thursday, 17. September 2026, 18:00, online

e Friday, 25. September 2026, 18:00, online

o Friday, 25. September 2026, 18:00, Sihlpost

KV Business School Zirich
Bildungszentrum Sihlpost
Sihlpostgasse 2

Postfach

CH-8031 Zurich

T +4144 9743000


https://www.kvlu.ch/berufsakademie/marketing-verkauf-kommunikation
https://www.kv-business-school.ch/en/node/3261
https://www.kv-business-school.ch/en/node/3433
https://www.kv-business-school.ch/en/node/3437
https://www.kv-business-school.ch/en/node/3434
https://www.kv-business-school.ch/en/node/3435
https://www.kv-business-school.ch/en/node/3438
https://www.kv-business-school.ch/en/node/3439

